
M I S E  E N  VA L E U R  D E  VO T R E  B I E N  

A Q U E D U C S  I M M O B I L I E R ®



O B T E N I R  U N E  V I S I B I L I T É  O P T I M A L E  G R Â C E  À  U N E  M I S E  E N  
VA L E U R  P R O F E S S I O N N E L L E  D E  VO T R E  B I E N

La photographie est un des outils les plus puissants pour mettre en valeur et vendre votre bien. 

C’est par le biais de l’image que les acquéreurs découvrent  en premier votre bien. 

Des études ont montré que les acquéreurs, lors de leurs recherches passent plus de temps à 
regarder les photos qu’à lire le texte de l’annonce.  

Il ne s’agit pas de travestir la nature du bien, mais bien plutôt de le mettre en valeur, notamment par: 

-   une présentation en vitrine en format A3 rétro-éclairé et sur écran dynamique 

- des prises de vues de qualité professionnelle en utilisant notamment le retraitement de photos, dit 
HDR, afin de les rendre plus lumineuses et plus réalistes. 

- La réalisation de vidéo, éventuellement par drone pour certains biens de prestige  

- La visite virtuelle 360° 

- La présentation du plan en 2D ou 3D 

- La technique du home staging (en option sur le devis) 

D I F F U S I O N  AG E N C E

É C R A N   

DY N A M I Q U E

A N N O N C E S  A 3

P L A Q U E T T E  À  
D I S P O S I T I O N
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D R O N E

P H OTO S  H D R
P L A N S  3 D  O U  

2 D

R E TO U C H E  P H OTO

V I S I T E  V I R T U E L L E  3 6 0 °  

V I D É OD I F F U S I O N   

A G E N C E  

H O M E  S TA G I N G

D E S C R I P T I F  D U  
B I E N  R E M I S  LO R S  

D ’ U N E  V I S I T E

D I V E R S  S I T E S  
I M M O B I L I E R S
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P H O T O  H D R

C I E L  B L E U
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S I M U L AT I O N  D ’ A M E U B L E M E N T

N E T T OYAG E  P H O T O
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P L A N  E N  2  D

P L A N  E N  3  D
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V I S I T E  V I RT U E L L E

S P O T  V I D É O D R O N E

AV E C  L A  T E C H N O LO G I E  M AT T E R P O R T,  N O U S  V O U S  P R O P O S O N S  U N E  
E X P É R I E N C E  I M M E R S I V E  E T  R É A L I S T E  D A N S  TO U S  N O S  B I E N S .  V I S I T E Z  À  

D I S TA N C E … C O M M E  S I  V O U S  Y  É T I E Z  !
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H O M E  S TAG I N G

S I M U L AT I O N  D E  T R AVAU X

N O U S  V O U S  A I D O N S  À  V O U S  P R OJ E T E R  D A N S  N O S  B I E N S  G R Â C E  À  D E S  
«  AVA N T  /  A P R È S  »  Q U I  V O U S  P E R M E T T R O N T  D ’A N T I C I P E R  V O S  P R OJ E T S  

D ’A M É N A G E M E N T  O U  D E  D É C O R AT I O N .
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S I T E  S U R  M E S U R E

D E S C R I P T I F   R E M I S  A P R È S  V I S I T E
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contact@aqueducsimmobilier.fr    •    www.aqueducsimmobilier.fr                      

      Contact: 
 

        04 78 45 55 27    
      47 Av. Paul Doumer   •    69630 Chaponost 

   

Horaires d’ouverture: 
 

Lundi au Vendredi : 9H - 12H et 14H - 18h30 
Samedi : 9H - 12H 

Sur rendez-vous le week-end
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